


ПРОБЛЕМА

Банк присутствует в жизни клиента менее
1% его цифрового времени.

Клиент вынужден использовать десятки
приложений: Такси, Еда, Google Поиск, Аптеки, Маркетплейсы.

В банковское приложение заходят ради кредитов, вкладов или
переводов. Контакт ограничен функционалом.



РЕШЕНИЕ



ТЕХНОЛОГИЯ



ТЕХНОЛОГИЯ



SAIP 1.0



БИЗНЕС МОДЕЛЬ



$25-$40
MILLION

$50 BILLION

РАЗМЕР РЫНКА

$3-$5 BILLION

TAM (Total Available Market)
Центральная Азия - общий рынок цифровых

сервисов региона

Сервисы внутри финансовых приложений
Узбекистана

Реально достижимый рынок SAIP (12-18 мес)

SAM (Service Available Market)

SOM (Service Obtainable Market)



Критерий SAIP Uzum Kaspi.kz Careem (MENA) WeChat (Global)

Рыночная категория Ecosystem 
Infrastructure Platform Super App Super App Super App Super App

Прямой контакт с end-user Нет Да Да Да Да

Основная ценность Построение и оркестрация
 экосистем Экосистема для себя Экосистема для себя Сервисная экосистема Супер-приложение

White-label / Private-label Да Нет Нет Нет Нет

Возможность создавать 
экосистемы для третьих лиц Полная Нет Нет Нет Нет

Архитектура интеграций API-first, модульная, 
масштабируемая Закрытая Закрытая Закрытая Закрытая

Мультидоменность
Полная (Fintech, EdTech, 

GovTech, Commerce, 
HealthTech)

Частичная Commerce+Fintech Transport+Pay+Services Полная

AI как core-layer
Да (оркестрация,

 рекомендации, сценарии)
Ограничено Ограничено Ограничено Да (внутренний)





$153,400
Сумма инвестиций за 7% акций

ИНВЕСТИЦИИ
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